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17/fahrdienstleister

Er hat's nicht so mit den kleinen Schritten. SchlieRlich dauert es dann ja auch viel zu lange, um
durch die Welt zu kommen. Ohnehin sind ihm vier Rader lieber. Insbesondere die atemberau-
bendsten der atemberaubenden Karosserien drum herum. Bis hierhin noch nichts Besonde-
res an der Beschreibung eines 30-jahrigen jungen Mannes. Diagnose: Automobilleidenschaft.
Vorliebe: Renn- und Sportwagen aus den 50er-, 60er- und 70er-Jahren. So weit, so noch nicht
zwingend beneidenswert. Allerdings ist die Automobilleidenschaft des soeben Beschriebe-
nen eine andere als bei vielen anderen. Sie hat namlich traumhaft praktische AusmaRe. Jan
B. Liihn, in Telgte und in Briissel wohnend und arbeitend, hat sich Mitte vergangenen Jahres
selbststandig gemacht als Vermittler zwischen Verkéufern und Kaufern exklusiver Rennfahr-
g —

Eine viel kiirzere Tatigkeitsbezeichnung ist
wohl nicht drin. Ein Autchandler in klassi-
schem Sinn ist er nicht. Zumal er keine eige-
nen Fahrzeuge im Bestand halt. Vielleicht
schon eher ¢in Automobilmakler. Um sich ein
eigenes Bild machen zu kdnnen: Jan B. Lohn
ver{igt Gber beste internationale Kontakte zu
A bilh portmanufak-
turen sowie zu verschiedenen Rennserien
und berat Automobilsammler. Sowohl po-
tenzielle Kdufer als auch Verkaufer, Dabei
beschaftigt sich Jan B. Lihn damit, extrem
seltene, historisch interessante und hoch-
preisige Sport- und Rennwagen zu suchen, zu
schitzen und zu vermitteln. Und die Tricks
von Filschern, die sich in der Oldtimersze-
ne mehr und mehr breitmachen, zu kennen
wie auch zu entlarven. Lohn der Mithen: eine
Probefahrt, um den jeweiligen Zustand des
Fahrzeugs zu ermittein. Und eine Provision.
Natirlich die Frage: Wie wird aus einer lei-
denschaftlichen Berufung ein automobiler
Beruf? Natiirlich die Antwort: indem der fa-
milidre Barillus Gberspringt. .Schon meine
beiden GroBviter und mein Vater liebten und
fuhren schnelle und schéne Autos™, erzihit
der 30-Jahrige. _Als ich vier war, nahmen
sie mich das erste Mal mit zu einem Autoren-
nen.” Im zarten Alter von sechs Jahren war
er Zaungast beim legendiren 24-Stunden-
Rennen von Le Mans. Und ohne zu emotional
zu werden: Heute verkauft er unter anderem
Autos, die bei genau diesem Rennen dabei
waren,

Besuche aus der Kindheit auf noch so scho-
nen Rennstrecken reichen nattrlich nicht
aus, um mit einer hochsensiblen Kundschaft
ineinem sich rasant entwickelnden Oldtimer-
markt angemessen umgehen zu kénnen. Viel-
mehr waren es sein schon frith g

stellern, Re

dem Gelinde des beriihmten Golfplatzes in
Pebble Beach, auf den .Concours d’Elegance”.
Das unumstrittene Highlight fiir Chrom- und
Blechenthusiasten. Und far Jan B. Lahn der
Boxenstopp filr seine bisherigen Triume.
Versteigerungen von automobilen Raritaten:
<Das will ich machen.™

Der damalige Direktor des weltberGhmten
Auktionshauses Christie’s konnte sich beim
Bewerbungsgesprich mit Jan B. Lahn in Lon-
don augenscheinlich dieser Ausstrahlung,
durch und durch von Automobilleidenschaft
gepragt, nicht entziehen. Jan B. Lihn bekam
einen Praktikumsplatz, zunichst zwei Mona-
te in London, dann zwei Monate in Briissel -
und sodann, acht Monate vor dem vereinbar-
ten Praktikumsende, eine Festanstellung.
Von Brilssel aus betreute er fiir Christie's
vornehmlich den deutschen, belgischen und
franzésischen Markt und organisierte zwei-
malim Jahr eine Versteigerung, die Christie’s
jahrlich bis zu 15 Millionen Euro Umsatz ein-
brachte. Eine davon in Le Mans, bei den Le
Mans Classic, der wohl meistbeachteten Old-
timerveranstaltung weltweit.

Nach drei Jahren der Entschluss zur Selbst-
standigkeit. JJch wusste, dass ich es schaffen
kann®, sagt Jan B. Lihn. Und nach nicht ein-
mal einem Jahr als wohl jangster in dieser
auf Diskretion angewiesenen Branche weill
er, dass er damit recht hatte. Wobei seine bei-
den Wohn- und Arbeitsorte, das westfilische
Telgte und die Europametropole Briissel, ithm
mindestens gleich lieb sind. Gut: In Briissel
wohnt seine Freundin und die Stadt ist fir
ihn auch eine wichtige Suchzentrale. Aber
Telgte ist Heimat, Wohlfuhlort. Und das
Milnsterland keineswegs zu unterschitzen
in der Oldtimerszene. .Im Umkreis von 50 bis
60 Kil tern gibt es die eine oder andere

Hang zur Internationalitat, sein sprachliches
Interesse, die ihm die automobile Traumwelt
eroffnet haben. Abitur in Oxford, Automo-
bildesignstudium in Turin und Paris. Mog-
licherweise hitte er noch zwei Jahre weiter-
studiert - zum Masterabschluss. Allerdings:
Eher zufallig stieB er, auf dem Weg von Los
Angeles nach San Francisco, in Monterey, auf

Fahrzeugsammlung. die den internationalen
Vergleich keineswegs scheuen muss®, lichelt
Lahn wissend, aber professionell verschlos-
sen.

Jungster Auftrag: Er lost die Sammlung eines
Automobilenthusiasten auf, der in den zu-
ridckliegenden 30 Jahren an die 1000 wunder-
schane historische Autos zusammengetragen

hat. Jetzt sind es immerhin noch 100, fiir die
Jan B, Lihn Kaufer vermittelt. 100 atemberau-
bende Sportwagen. Er hat's eben nicht so mit
den kleinen Schritten.

Netlink:
www.janluehn.com
Oldtimer als Anlageobjekte:

Wie sieht es aus mit Oldtimerinvest-
ments? Jan B. Lilhn sieht's pragmatisch:
.Mit keiner Aktie kann man so schén
durch die Gegend fahren.” Aber ernst-
haft: Der Markt boomt - zumindest bei

Markt, wie Experten erkldren: Fallen
werden die Preise aller Voraussicht nach
nicht. Wohl im Gegenteil. Die stetig
steigende Nachfrage, insbesondere auf
dem russischen Markt, treibt die Preise
weiter in die Hohe. Besonders im Kom-
men seien Sportwagen aus den 60er-
Jahren, verrat Jan B. Lhn: ,Ein echtes
Blue-Chip-Investment.” Schwierig und
gleichzeitig auch die Kunst in seinem
Geschift sei es allerdings, ein maglichst
gutes Auto zu einem méglichst frihen
Zeitpunkt zu bekommen. Ein Beispiel:
ein Ford Capri RS 3200 mit Le-Mans-His-
torie. Vor zwei Jahren fir 150.000 Euro
gekauft, inzwischen fir 400.000 Euro
bei einem neuen Besitzer. Eine besten-
falls lickenlos dokumentierte Fahr-
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